UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Undervisningsbeskrivelse

Stamoplysninger til brug ved prover til gymnasiale uddannelser

Termin 2021-2022 (hhla) / 2022-2023 (hh2a) / 2023-2024 (hh3a)
Institution College360
Uddannelse hhx

Fag og niveau Afsxtning A

Larer(e) Henrik Andreasen

Hold HH3A

Oversigt over gennemforte undervisningsforlgb

Titel 1 | Introduktion til Afsatning

Titel 2 | Brancheforhold og strategi

Titel 3 | Strategi, marketingmix og serviceydelse

Titel 4

Titel 5

Titel 6

Titel 7

Titel 8

Side 1 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 1 Introduktion til Afsetning A

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren
Seest Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap: Introduktion til Afsetning (GF)
Kap: 6 Kobsadfard

Kap: 2 Interne forhold

Kap: 3 Den eksterne situation

Kap: 4 konkurrenceforhold

Supplerende stof:
TV udsendelse: Lovens hule

Diverse hjemmesider
Informationssegning

Omfang Uge 33-44
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang: ca 14%

Saerlige fokus-
punkter — afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — natio-
nalt og globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets iden-
titet og metoder

— anvende afsztningsekonomiske modeller og forklare modellernes forudsatnin-
ger og egenskaber

— udarbejde et afsetningsekonomisk resonnement, herunder at kunne forklare
sammenhangen mellem en rekke relevante afsetningsmassige forhold i en given
kontekst

Vasentligste Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet,
arbejdsformer | informationssegning

Retur til forside

Side 2 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)

Retur til forside

Titel 2

Brancheforhold og strategi

Indhold

Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap: 5 Brancheforhold
Kap: 8 Strategi

Supplerende stof:
Diverse hjemmesider
Diverse artikler
Informationssegning

Lovens hule
Case: Lalandia, Nemlig.com, Ole’s Gard

Omfang

Uge 45 - 51
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang ca. 8%

Saerlige fo-
kuspunk-
ter

— afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-
der

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovardighed og relevans i en
given sammenhzang

— fortolke og formidle informationer om afsaxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder i samspil med andre fag

Vasentlig-
ste ar-
bejdsfor-
mer

Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
arbejde, informationssegning

Retur til forside

Side 3 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 3

Strategi, marketingmix og serviceydelse

Indhold

Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap. 8 Strategi

Kap: 14 Marketingmix
Kap: 15 Produkt

Kap: 16 Serviceydelse
Kap: 18 Pris

Kap: 20 Distribution

Supplerende stof:
Diverse hjemmesider

Diverse artikler
Informationssegning
Case: Lagkagehuset, Watery case, Nyati

Omfang

Uge 1-20
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang ca. 15%

Sarlige fo-
kuspunk-
ter

— afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsatning — nationalt og
globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-
der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsxtning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vaekst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzxngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovaerdighed og relevans i en
given sammenhang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer, her-
under i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsetning.

Vasentlig-
ste ar-
bejdsfor-
mer

Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
arbejde, informationssegning

Retur til forside

Side 4 af 18



Undervisningsbeskrivelse

UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Stamoplysninger til brug ved prover til gymnasiale uddannelser

Termin 2022 - 2023
Institution College360
Uddannelse hhx

Fag og niveau Afsetning A

Larer(e)

Hentik Andreasen

Hold

HH2A

Oversigt over gennemfarte undervisningsforlgb

Titel1 | Promotion

Titel 2 | Segmentering / Milgruppe

Titel 3 | Markedsanalyse

Titel 4 | Forretningsmodeller / BMC / SWOT / PESTEL / TOWS
Titel 5 | Strategisk analyse

Titel 6 | Internationalisering

Titel 7 | BtB markedet / kobsadferd / milgruppe

Titel 8

Side 5 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlgb)
Retur til forside

Titel 1

Promotion

Indhold

Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap. 22: Promotion

Supplerende stof:
Diverse hjemmesider

Diverse artikler
Informationssegning
Case: Pincho Nation

Omfang

Uge 32 - 34
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang ca. 3%

Saerlige fo-
kuspunk-
ter

— afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsatning — nationalt og
globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-
der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsetning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzxngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovaerdighed og relevans i en
given sammenhang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer, her-
under i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer 1 arbejdet med
afsetning.

Vasentlig-
ste ar-
bejdsfor-
mer

Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
arbejde, informationssegning

Retur til forside

Side 6 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 2 Segmentering / Malgruppe

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap. 11

Supplerende stof:

Diverse hjemmesider

Diverse artikler

Informationssegning

Case: Malgruppe / positionering / Livsstil
Omfang Uge 35 - 37

3 lektioner 4 60 minutter pr uge

Omfang ca. 3%

Saerlige fo-
kuspunk- | —afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsxtning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovaerdighed og relevans i en
given sammenhzang

— fortolke og formidle informationer om afsaxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsaetning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer
Retur til forside

Side 7 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 3 Markedsanalyse

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap. 1 Markedsanalyse

Supplerende stof:

Diverse hjemmesider

Diverse artikler
Informationssegning

Case: Matematik/Afsetningsprojekt

Omfang Uge 38 - 39
3 lektioner 4 60 minutter pr uge

Omfang ca. 2%

Saerlige fo-
kuspunk- | —afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsetning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovardighed og relevans i en
given sammenhzang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsaetning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer
Retur til forside

Side 8 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 4 Forretningsmodeller / BMC / SWOT / PESTEL / TOWS

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap. 2 Intern Situation
Kap. 3 Ekstern Situation

Supplerende stof:
Diverse hjemmesider

Diverse artikler
Informationssegning
Case: BMC og Wally and Whiz

Omfang Uge 40 - 44
3 lektioner 4 60 minutter pr uge

Omfang ca. 4%

Saerlige fo-
kuspunk- | — afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsetning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsetning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vekst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzxngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovaerdighed og relevans i en
given sammenhang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer, her-
under i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer 1 arbejdet med
afsetning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer

Retur til forside

Side 9 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 5 Strategisk analyse

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap. 8 Strategi
Kap. 10.1 Strategisk analyse (A-stof)

Supplerende stof:

Diverse hjemmesider

Diverse artikler

Informationssegning

Lovens Hule

Case Restaurant Flammen, Desonic og BASALT
Omfang Uge 45 - 51

3 lektioner 4 60 minutter pr uge

Omfang ca. 7%

Sarlige fo-
kuspunk- | — afgere, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsxtning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vekst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovaerdighed og relevans i en
given sammenhang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder 1 samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsxtning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer
Retur til forside

Side 10 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 6 Internationalisering

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap. 9.1 — 9.4 Internationalisering (A-stof)

Supplerende stof:

Diverse hjemmesider

Diverse artikler
Informationssegning

Case: Bilow Lakrids og Bolia.com

Omfang Uge 2-8
3 lektioner 4 60 minutter pr uge

Omfang ca. 7%

Saerlige fo-
kuspunk- | —afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsxtning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovardighed og relevans i en
given sammenhzang

— fortolke og formidle informationer om afsaxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsaetning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer
Retur til forside

Side 11 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 7

BtB markedet / kobsadferd / milgruppe

Indhold

Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Seren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap. 7 Kobsadfard pa producentmarkedet
Kap. 13 Segmentering pa producentmarkedet (A-stof)

Supplerende stof:

Diverse hjemmesider

Diverse artikler

Informationssegning

Lovens Hule

Case: Wallpipe, Mutebox, Blue Water
Case: State og LEGO

Omfang

Uge 9-20
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang ca. 11%

Saerlige fo-
kuspunk-
ter

— afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-
der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsetning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovardighed og relevans i en
given sammenhzang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer, her-
under i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsaetning.

Vasentlig-
ste ar-
bejdsfor-
mer

Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
arbejde, informationssegning

Retur til forside

Side 12 af 18
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UNDERNSBRINING S
MINISTERIET
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Termin 2023 - 2024
Institution College360
Uddannelse hhx

Fag og niveau Afsxtning A
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Oversigt over gennemforte undervisningsforlgb

Titel 1 | Strategisk analyse

Titel 2 | Internationalisering og Segmentering i internationalt perspektiv
Titel 3 | Produkt og Pris i internationalt perspektiv

Titel 4 | International distribution og international promotion

Titel 5 | Marketing i internationalt perspektiv og marketingplanen

Titel 6

Titel 7

Titel 8

Side 13 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 1 Strategisk analyse

Indhold Kernestof:

SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap 10.2 — 10.6 Strategisk analyse

Case: Lego — vaerdikede og vaekststrategi

Omfang Uge 33 - 35
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang ca. 3 %

Saerlige fo-
kuspunk- | —afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsetning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovardighed og relevans i en
given sammenhzang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsaetning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer
Retur til forside

Side 14 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 2 Internationalisering og Segmentering 1 internationalt perspektiv

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap 9.5 — 9.6 Information om internationale markeder og kultur
Kap 12 Segmentering i internationalt perspektiv

Case: kulturanalyse — ”’sadan er chefeni...”

Omfang Uge 36 - 39
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang ca. 4%

Saerlige fo-
kuspunk- | — afgere, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsetning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsetning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovaerdighed og relevans i en
given sammenhang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder 1 samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer 1 arbejdet med
afsetning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer

Retur til forside

Side 15 af 18



UNDERNSBRINING S
MINISTERIET

Beskrivelse af det enkelte undervisningsforleb (1 skema for hvert forlab)
Retur til forside

Titel 3 Produkt og Pris i internationalt perspektiv

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap 17 Produkt i internationalt perspektiv
Kap 19 Pris i internationalt perspektiv

Case: B&O pris og produkt
Virksomhedsbesog: DUKA - strategi

Omfang Uge 40 - 46
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang ca. 7%

Saerlige fo-
kuspunk- | —afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsxtning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovardighed og relevans i en
given sammenhzang

— fortolke og formidle informationer om afsaxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsaetning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer
Retur til forside
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Titel 4 International distribution og international promotion

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap 21 International distribution
Kap 23 International promotion

Case: Dagligvarehandel ...
Case: Hobbit

Omfang Uge 47 -3
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang ca. 7%

Saerlige fo-
kuspunk- | —afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsztning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovardighed og relevans i en
given sammenhzang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsaetning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer
Retur til forside
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Titel 5 Marketing i internationalt perspektiv og marketingplanen

Indhold Kernestof:
SYSTIME: MARKETING af Birte Ravn Ostergaard, René Mortensen, Soren Seest
Marquart (red.), Michael Bregendahl og Morten Haase.

Kap 24 Marketingmix i internationalt perspektiv
Kap 25 Marketingplanen

Virksomhedsbesog: Ditur
Case: eksamensforlgb — Ditur

Omfang Uge 4 - 20
3 lektioner 4 60 minutter pr uge
Omfang ca. 16%

Saerlige fo-
kuspunk- | —afgore, hvilke forhold der har betydning for en virksomheds afsztning — nationalt og
ter globalt, og derigennem demonstrere viden og kundskaber om fagets identitet og meto-

der

— identificere, formulere og lose udfordringer vedrorende afsetning, der knytter sig til
en virksomheds fortsatte vakst

— anvende afsztningsokonomiske modeller og forklare modellernes forudsatninger og
egenskaber

— udarbejde et afsztningsokonomisk resonnement, herunder at kunne forklare sam-
menhzngen mellem en rakke relevante afsetningsmassige forhold i en given kontekst
— indsamle, bearbejde og prasentere informationer om en virksomheds nationale og
globale markedsforhold samt vurdere informationernes trovardighed og relevans i en
given sammenhzang

— fortolke og formidle informationer om afsxtning inden for flere af fagets genrer,
herunder i samspil med andre fag

— udvalge og anvende relevante digitale og matematiske kompetencer i arbejdet med
afsaetning.

Vasentlig- | Klasseundervisning, opgavelosning, fremleggelsesopgave med relation til emnet. Case-
ste ar- arbejde, informationssegning

bejdsfor-
mer
Retur til forside
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